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 Construcción del intercambiador de autobuses que Collosa levanta en Catar. Arriba, recreación de la estación finalizada. A la derecha, una parte de la plantilla. :: EL NORTE  

 

 

Collosa se afianza en Catar y prepara 
nuevos proyectos de obras para 2018 
El 40% de su negocio depende ahora del país árabe, con dos construcciones avanzadas

 

 

 

 

 
La compañía vallisoletana 

solidación en el país árabe no ha de- 
jado de ir hacia adelante, tanto que 
ahora el 40% del volumen total de 
su negocio proviene del Golfo Pér- 
sico. «No vamos a renunciar nunca 
al mercado español, que es nuestro 
mercado de nacimiento y origen, 
pero nos vemos obligados a estar fue- 

finido, por lo que se ha tenido que 
ampliar la obra como consecuencia 
de la nueva carretera que debe cons- 
truirse  para facilitar los accesos. 

Aunque la gran baza actual de Co- 
llosa en la península catarí le  llegó 
en enero de 2015, cuando el Estado 

le  adjudicó el contrato de construc- 
ción de un ‘bus hop’, un intercam- 
biador de autobuses en la zona in- 
dustrial de Doha, que arrancó a me- 
diados de mayo de 2015, con un pla- 
zo de e jecución de 24 meses y un 
importe inicial de 45 millones  de 

euros, aunque ya supera los 50 mi- 
llones como consecuencia de suce- 
sivas ampliaciones. 

Este  segundo proyecto, un am- 
plio edificio de tres alturas, con ofi- 
cinas y locales comerciales y 

un aparcamiento en la parte  

edifica un aparcamiento ra si queremos seguir siendo empre-    

y un intercambiador de 
autobuses en Doha por 
un volumen que ronda 
los 63 millones de euros 

 
 

VALLADOLID. La empresa valli- 
soletana Corporación Llorente  ha 

sa», explica con énfasis su director 
general, José Peláez Bocos. 

Los primeros años fueron de adap- 
tación al mercado catarí, con obras 
de bajo importe para clientes priva- 
dos, pero ya en el verano de 2014 lle- 
gó el primer gran éxito para Collo- 
sa: la adjudicación de un aparcamien- 
to para 170 autobuses en Doha por 

«Una empresa española puede trabajar 
fuera si también tiene fuerza aquí» 
José Peláez Bocos Director general de Corporación Llorente 

encontrado en Catar el complemen- 
to que necesitaba para paliar la  se- 
quía que el mercado nacional de la 
construcción atraviesa como conse- 
cuencia de la crisis. Desde que a fi- 
nales de 2011 la compañía que pre- 
side Patricio Llorente creara la filial 
Collosa Catar Contracting & Trading, 
en alianza con el socio local Abdulla 
Al-Dolaimi, e l camino hacia su con- 

encargo del Estado, con un presu- 
puesto de 13 millones de euros. La 
obra se halla ejecutada al 50%, aun- 
que ahora la empresa castellana y 
leonesa deberá enfrentarse a una di- 
ficultad imprevista, un obstáculo 
que, paradójicamente, le supondrá 
unos ingresos añadidos de 5 millo- 
nes: los accesos de entrada y salida 
para los autobuses no sehabían de- 

:: J. G. E.  

VALLADOLID Corporación Llo- 
rente gestiona en España una plan- 
tilla próxima a las 300 personas, y 
como otras constructoras no ha sido 
ajena a la crisis del sector, con una 
licitación pública que ha caído en 
picado, una inversión privada que 
se ha restringido y precios a la baja. 
El sector se halla muy atomizado, 

con cinco grandes empresas –que 
ahora también pujan por todo– y 
muchas medianas y pequeñas que 
pelean por seguir manteniéndose. 
Poca tarta y muchos a comer. «Co- 
llosa no ha hecho locuras, pero tam- 
bién ha tenido que acomodar sus 
precios para mantenerse. Porque 
una constructora tiene que tener 
obra para pervivir, tener una es- 

tructura y seguir demostrando que 
es empresa, que puede mantener 
las clasificaciones y los permisos 
necesarios», apunta José  Peláez. 

Ante esta tesitura, e l mercado 
exterior, más que una opción, se  
convierte en una auténtica nece - 
sidad. «Así es, pero para que una 
empresa española trabaje  fuera, 
para poder exportar, también hay 
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CaixaBank y España 

Duero venden el grupo 
de residencias Amma 
a Maisons de Famille 

 

La adquisición del dueño 
del complejo El Encinar 
del Rey de Valladolid 
permite a la empresa 
francesa situarse como 
segunda a nivel nacional 

:: Á. BLANCO  

VALLADOLID. La compañía fran- 
cesa Maisons de Famille, propieta- 

ALGUNAS CIFRAS 

106 
millones de euros es la deuda fi- 
nanciera que acumulaba al cie- 
rre de 201 5 el Grupo Amma, 
contraída antes de la crisis. En 
los últimos cinco ejercicio ha 
logrado reducirla en un 19%. 

ria de 16 centros residenciales en    
Francia y dueña del 57,5% del gru- 
po español Adavir, ha adquirido el 
grupo de residencias Amma, con- 
trolado hasta ahora por CaixaBank 
y el banco EspañaDuero como prin- 
cipales accionistas. La operación 

 Impuestos. La contribución 
fiscal del Grupo Amma ascendió 
el año pasado a 2,81 millones de 
euros, 1,87 en Impuesto de So- 
ciedades y 0,94 en tributos y ta - 
sas municipales. 

sirve a las entidades financieras    
para hacercaja en el caso de la pri- 
mera y, en el de la  segunda, para 
cumplir con la desinversión de ne- 
gocios no bancarios a que está obli- 
gada en virtud del rescate europeo. 

Con esta adquisición, cuyo mon- 
tante  económico no ha trascendi- 

 Prov eedores. La empresa 
cuenta con 1.589 proveedores y 
tuvo un volumen de compras en 
2015 de 28,75 millones, de los 
que 1,35 millones fueron en Va- 
lladolid. Paga a sus proveedores 
en una media de 45 días. 

do, a la espera deque la semana pró-    
ximo sus protagonistas den a  co- 

exterior, presenta una gran 
complejidad técnica al apa- 

recer con facilidad agua en el sub- 
suelo de su emplazamiento. «Ade- 
más hemos tenido que hormigonar 
en viernes (día festivo en los países 
árabes) porque era un constante ir 
y venir de camiones, y tampoco se 
podía hacer en un día laborable por- 
que también se hubiera colapsado 
la autopista de llegada al polígono», 
explica José Peláez.

La compañía vallisoletana inicia- 
ba hace unas semanas la tercera fase 
de este proyecto con el montaje de 
los elementos prefabricados (vigas, 
muros y losas), una innovación en 
el sector de la construcción para el 
país árabe, acostumbrado a que esos 
elementos se construyan en la pro- 

 

 

 

 

 
pia obra. La ejecución de esta segun- 
da edificación también se encuen- 
tra al 50%, por lo que en Collosa cal- 
culan que tienen suficiente trabajo 
para todo el próximo año, lo que no 
implica que no se estén presentan- 
do proyectos para asegurarse el fu- 
turo en el mercado exterior. La em- 
presa facturaba 208 millones de eu- 
ros en el año 2008. Solo en España. 
Ahora, ocho años después, en 2016, 

 

Corporación Llorente 
busca nuevos 
proyectos millonarios 
en el Golfo Pérsico 

 
 
 

que ser fuertes aquí, en el mercado 
nacional. Cuando sales fuera, los pri- 
meros años tienes que poner, y eso 
sale  de tu mercado originario, por- 
que lo que no puedes esperar es que 
recibas desde el primer momento», 
añade el director general de Corpo- 
ración Llorente. 

El descenso de la licitación públi- 
ca y la necesidad de que se recupe- 
re  esa inversión ha sido denuncia- 
do en distintos foros. La propia Aso- 
ciación de Empresas Constructoras 
y Concesionarias de Infraestructu- 
ras (Seopan), que cuenta en la ac- 
tualidad con 48 empresas o grupos 
empresariales, o la Cámara de Con- 
tratistas de Castilla y León han in- 

 

 

 

 

 
prevé facturar en torno a los 32 mi- 
llones en el sector nacional, lo que 
le  lleva a cuidar el mercado catarí 
para alcanzar una facturación total 
que ronde los 50 millones. 

La clara vocación de continuar en 
Catar ha llevado a Collosa a mane- 
jar varias propuestas para 2018 con 
el propósito de conseguir su adjudi- 
cación, tanto con clientes públicos 
como privados. La conducción de 
agua a unas granjas ubicadas en las 
afueras de Doha, la remodelación 
de una fábrica cementera, la edifi- 
cación de un complejo de oficinas y 
la construcción de un vertedero de 
residuos y de unas estaciones de 
bombeo para aguas residuales son 
algunos de esos proyectos millona- 
rios que anda buscando. 

 

 

cidido en el fuerte  descenso de la 
obra pública por los recortes y tam- 
bién como consecuencia de la pará- 
lisis política de los últimos meses. 
«La situación es muy complicada y 
reivindicamos la importancia del 
sector de la construcción en todos 
los foros que podemos. La construc- 
ción mueve mucha mano de obra, 
y el retorno para las administracio- 
nes es muy importante, por lo que 
tanto la nacional como la regional 
o las locales deben tenerlo en cuen- 
ta. Hasta ahora no hemos tenido 
mucho éxito en nuestras reivindi- 
caciones y los recortes han ido a la 
inversión, pero ya es hora de que 
esto cambie», concluye José Peláez. 

nocer los detalles de esta compra, 
e l grupo residencial galo pasa a es- 
tar presente en siete comunidades 
autónomas yse sitúa como segun- 
do a nivel nacional y primero en la 
Comunidad de Madrid en cifras de 
facturación, al pasar a tener un vo- 
lumen de negocio cercano a los 139 
millones de euros y emplear a más 
de 4.000 trabajadores. 

El Grupo Amma es una de las ma- 
yores compañías a nivel nacional 
en el sector de la atención a las per- 
sonas mayores ydependientes. Se 
constituyó en 1997 en Pamplona y 
en la actualidad gestiona 31 centros 
gerontológicos con más de 5.400 
plazas (entre residenciales y de cen- 
tro de día) en siete  comunidades 
autónomas (Madrid, Cataluña, Na- 
varra, Castilla y León, Castilla-La 
Mancha, Canarias y Murcia). 

En la región posee las instala- 
ciones de El Encinar del Rey, en la 
urbanización Santa Ana, en el Ca- 
mino Viejo de Simancas de Valla- 
dolid. Se  trata de un complejo com- 
puesto por dos centros interconec- 
tados entre sí: una residencia de 
mayores de 160 plazas residencia- 
les y 30 plazas de centro de día y 
un edificio de apartamentos tute- 
lados paramayores con capacidad 
para 60 personas. 

El año pasado,Amma logró 96,87 
millones de euros de facturación y 
un Ebitda de 18,14 millones, lo que 
sirvió para continuar reduciendo 
la deuda financiera que arrastrab a 

 

El 51,3% de la facturación 
de Amma procede de las 
plazas privadas y el resto, 
de los conciertos públicos 

desde que en 2006 firmase un cré- 
dito sindicado de 136 millones de 
euros con 21 entidades bancarias 
para financiar un plan de expan- 
sión que sufrió el impacto de la cri- 
sis. En los últimos e jercicios con- 
siguió evolucionar desde los  7,91 
millones de pérdidas antes de im- 
puestos de 2011 a los 4,39 millones 
de beneficios de 2015, más del do- 
ble  que en el ejercicio precedente. 
En la actualidad cuenta con una 
plantilla de 2.800 personas. 

 

Volumen de negocio 

En el momento de su fundación, 
Amma estaba controlado por Caja 
Navarray no fue hastael año 2005, 
con motivo de su fusión con Gero- 
gestión, cuando se incorporaron 
como accionistas Caja Duero y Caja 
de Burgos. CaixaBank llegaría  en 
2012 para convertirse en mayorita- 
rio al absorber Banca Cívica, el efí- 
mero proyecto por el que transita- 
ron las cajas navarra y burgalesa. 

Tiene conciertos con la admi- 
nistración en todas las comunida- 
des autónomas donde cuenta con 
presencia física y, así, del total de 
plazas residenciales, 2.001 son pú- 
blicas (44,3%) y 2.513 privadas. En 
los centros de día tiene 446 plazas 
públicas (46,5%) y 514 privadas. 
En El Encinar del Rey son concer- 
tadas 21 plazas residenciales. 

De los casi cien millones factu- 
rados en 2015, procedieron de Cas- 
tilla y León 3,4 millones. En su me- 
moria económica informa de que 
el 51,29% de su volumen de nego- 
cio es privado y el resto, público. 
El año pasado, el conjunto de sus 
residencias logró un índice de ocu- 
pación del 94,15%, casi cinco pun- 
tos superior al del ejercicio prece- 
dente. En Valladolid fue del 83,28%. 

 

60.000 16.400 30 
 

Tres plantas, de 20.000 metros cada Se ha drenado la zonade excavación 
una, con oficinas y locales comerciales. y se ha consolidado con hormigón.  

130.000 17.525 180 
 

y la aparición de agua a partir de tres.  

José Peláez. :: RAMÓN GÓMEZ  
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